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二、课程目标
（一）总体目标
本课程是经济学、财政学、国际金融、工商管理等专业的专业必修课程之一。本课程以国际货物买卖为对象，以交易条件和合同条款为重点，以国际贸易惯例和法律规则为依据，并联系我国外贸实际，讲解国际货物买卖合同的具体内容以及合同订立和履行的基本环节与一般做法。本课程突出方针政策与业务技术相结合、理论与实际相结合，是一门实践性很强的综合性应用课程。通过课堂讲解和实验操作，本课程将使学生掌握在我国对外贸易的方针政策指导下进行国际货物买卖的基本理论、基础知识和基本技能；学会在进出口贸易活动中，既能结合我国实际、切实贯彻国家的方针政策和企业的经营意图，又能符合法律规则和国际贸易惯例。同时兼顾培养学生的社会责任感和践行社会主义核心价值观的能力，使学生兼具人文精神和科学素养。
（2） 课程目标
课程目标1：通过学习国际货物买卖合同的基本内容，使学生掌握在我国对外贸易的方针政策指导下进行国际货物买卖的基本理论、基础知识和基本技能。
1.1绪论
1.2国际货物买卖合同的基本内容
课程目标2：通过学习进出口贸易的基本业务程序，使学生学会在进出口贸易活动中，既要结合我国实际、切实贯彻国家的方针政策和企业的经营意图，又要符合法律规则和国际贸易惯例。
2．1出口贸易的基本业务程序
2．2进口贸易的基本业务程序
（3） 课程目标与毕业要求、课程内容的对应关系
 表1：课程目标与课程内容、毕业要求的对应关系表
	课程目标
	课程子目标
	对应课程内容
	对应毕业要求

	课程目标1
	1.1
	绪论
	全面了解国际贸易的特点、国际贸易实务课程的性质、国际贸易实务研究对象、国际贸易实务课程主要内容、国际货物买卖合同适用的法律、进出口贸易的基本业务程序、企业社会责任CSR——基于外贸企业视角、联合国可持续发展目标及对我国外贸发展模式的挑战，提升学生在国际化背景下的思维能力与关注可持续发展和社会责任的意识。



	
	1.2
	国际货物买卖合同的基本内容
	掌握国际货物买卖合同的标的、货物的价格、卖方的义务、买方的义务、争议的预防与处理等关于国际货物买卖的基本理论和知识，为毕业后从事进出口业务奠定基础。

	课程目标2
	2.1
	出口贸易的基本业务程序
	掌握出口交易前的准备工作、出口交易磋商和合同订立、出口合同的履行等内容，具备能结合我国外贸实际与企业经营意图的基本的业务谈判、合同拟定及合同履行的实践能力。

	
	2.2
	进口贸易的基本业务程序
	掌握进口交易前的准备工作、进口交易磋商和合同订立、进口合同的履行等内容，具备能结合我国外贸实际与企业经营意图的基本的业务谈判、合同拟定及合同履行的实践能力。


3、 教学内容
 第一章 绪论
1.教学目标：（1）国际贸易的特点（2）国际贸易实务课程的性质（3）国际贸易实务研究对象（4）国际贸易实务课程主要内容（5）国际货物买卖合同适用的法律（6）进出口贸易的基本业务程序（7）企业社会责任CSR——基于外贸企业视角（8）联合国可持续发展目标及对我国外贸发展模式的挑战。
2.教学重难点：（1）国际货物买卖合同适用的法律；（2）联合国可持续发展目标及对我国外贸发展模式的挑战。
3.教学内容：（1）国际贸易的特点（2）国际贸易实务课程的性质（3）国际贸易实务研究对象（4）国际贸易实务课程主要内容（5）国际货物买卖合同适用的法律（6）进出口贸易的基本业务程序（7）企业社会责任CSR——基于外贸企业视角（8）联合国可持续发展目标及对我国外贸发展模式的挑战。
4.教学方法：讲授、讨论、案例分析。
5.教学评价：概要了解国际货物买卖的基础内容、思考国际货物买卖的国际化背景。
第二章 商品的名称和质量
1.教学目标：（1）商品的名称（2）商品质量的含义和要求（3）商品质量的规定方法（4）买卖合同中的品质条款。
2.教学重难点：（1）对进出口商品的质量要求；（2）买卖合同中的品质条款。
3.教学内容：（1）商品的名称（2）商品质量的含义和要求（3）商品质量的规定方法（4）买卖合同中的品质条款。
4.教学方法：讲授、讨论、案例分析。
5.教学评价：掌握相关基本知识、结合贸易实际与法律规范进行案例分析。
第三章 商品的数量
1.教学目标：（1）数量的计算；（2）买卖合同中的数量条款。
2.教学重难点：（1）买卖合同中的数量条款。
3.教学内容：（1）数量的计算；（2）买卖合同中的数量条款。
4.教学方法：讲授、讨论、案例分析。
5.教学评价：掌握相关基本知识、结合贸易实际与法律规范进行案例分析。
第四章 商品的包装
1.教学目标：（1）运输包装（2）销售包装（3）定牌、无牌和中性包装（4）买卖合同中的包装条款。
2.教学重难点：（1）定牌、无牌和中性包装。
3.教学内容：（1）运输包装（2）销售包装（3）定牌、无牌和中性包装（4）买卖合同中的包装条款。
4.教学方法：讲授、讨论、案例分析。
5.教学评价：掌握相关基本知识、结合贸易实际与法律规范进行案例分析。
第五章 贸易术语
1.教学目标：（1）贸易术语的含义和作用（2）有关贸易术语的国际惯例（3）适用于海洋运输和内河水运的三种主要贸易术语（4）适用于各种运输方式的三种主要贸易术语（5）其他五种贸易术语
2.教学重难点：（1）不同成交条件下合同的特点和性质；（2）11个贸易术语的区别与联系
3.教学内容：（1）贸易术语的含义和作用（2）有关贸易术语的国际惯例（3）适用于海洋运输和内河水运的三种主要贸易术语（4）适用于各种运输方式的三种主要贸易术语（5）其他五种贸易术语。
4.教学方法：讲授、讨论、案例分析。
5.教学评价：掌握相关基本知识、结合贸易实际与法律规范进行案例分析。

第六章 商品的价格
1.教学目标：（1）作价方法（2）价格条款：计价货币、计价数量单位与单位价格金额、贸易术语的选用（3）出口成本核算与佣金和折扣：出口商品成本核算、出口换汇成本、盈亏率、佣金和折扣。
2.教学重难点：（1）计价货币的选择；（2）出口商品成本核算
3.教学内容：（1）作价方法（2）价格条款：计价货币、计价数量单位与单位价格金额、贸易术语的选用（3）出口成本核算与佣金和折扣：出口商品成本核算、出口换汇成本、盈亏率、佣金和折扣。
4.教学方法：讲授、讨论、案例分析。
5.教学评价：掌握相关基本知识、结合贸易实际与法律规范进行案例分析、正确进行成本核算。
第七章 货物的交付
1.教学目标：（1）运输方式；（2）交货时间和地点；（3）运输单据。
2.教学重难点：（1）正确理解交货时间的不同内涵；（2）海运提单的性质和特点（3）运费的计算（4）国际惯例对分批发运和转运的解释。
3.教学内容：（1）运输方式：海洋运输、铁路运输、航空运输、公路、内河、邮政和管道运输、集装箱运输、国际多式联运和大陆桥运输；（2）交货时间和地点；（3）运输单据：海上货物运输单据、集装箱运输的主要单据、国际多式联运单据。
4.教学方法：讲授、讨论、案例分析。
5.教学评价：掌握相关基本知识、结合贸易实际与法律规范进行案例分析；正确进行运费的计算和海运提单的制作。
第八章 货物运输保险
1.教学目标：（1）保险的基本原则（2）货物运输保险保障的范围：风险、损失和费用（3）我国海洋运输货物保险的险别与条款：我国海洋运输货物保险的基本险别与条款、附加险、海洋运输货物专门保险险别与条款（4）我国陆空邮运输货物保险的险别与条款（5）英国伦敦保险协会海运货物保险条款（6）进出口货物运输保险实务：确定保险金额、办理投保和交付保险费、取得保险单据、保险索赔（7）买卖合同中的保险条款。
2.教学重难点：（1）保险的基本原则；（2）我国海洋运输货物保险的基本险别与条款；（3）进出口货物运输保险实务。
3.教学内容：（1）保险的基本原则（2）货物运输保险保障的范围：风险、损失和费用（3）我国海洋运输货物保险的险别与条款：我国海洋运输货物保险的基本险别与条款、附加险、海洋运输货物专门保险险别与条款（4）我国陆空邮运输货物保险的险别与条款（5）英国伦敦保险协会海运货物保险条款（6）进出口货物运输保险实务：确定保险金额、办理投保和交付保险费、取得保险单据、保险索赔（7）买卖合同中的保险条款。
4.教学方法：讲授、讨论、案例分析。
5.教学评价：掌握相关基本知识、结合贸易实际与法律规范进行案例分析；合理选择投保险别、正确进行保费的计算及价格的换算。
第九章 货款的结算
1.教学目标：（1）票据：汇票、本票和支票（2）汇付和托收（3）信用证（4）国际保理和出口信用保险（5）银行保证书和备用信用证（6）不同结算方式的选择使用（7）买卖合同中的支付条款。
2.教学重难点：（1）汇票的流转；（2）信用证的性质和特点；（3）跟单信用证、银行保证书、备用信用证的比较。
3.教学内容：（1）票据：汇票、本票和支票（2）汇付和托收（3）信用证（4）国际保理和出口信用保险（5）银行保证书和备用信用证（6）不同结算方式的选择使用（7）买卖合同中的支付条款。
4.教学方法：讲授、讨论、案例分析。
5.教学评价：掌握相关基本知识、结合贸易实际与法律规范进行案例分析。
第十章争议的预防与处理
1.教学目标：（1）货物的检验：买方的检验权、检验的时间和地点、检验检疫机构、检验证书、买卖合同中的检验条款（2）索赔：违约责任、索赔与理赔、买卖合同中的索赔条款（3）不可抗力：不可抗力的认定和处理、不可抗力的通知和证明、买卖合同中的不可抗力条款（4）仲裁：仲裁的形式、仲裁协议、仲裁程序、仲裁的承认和执行、买卖合同中的仲裁条款。
2.教学重难点：（1）买方的检验权；（2）法律规范下的违约责任；（3）不可抗力的认定和处理；（4）仲裁协议的作用。
3.教学内容：（1）货物的检验：买方的检验权、检验的时间和地点、检验检疫机构、检验证书、买卖合同中的检验条款（2）索赔：违约责任、索赔与理赔、买卖合同中的索赔条款（3）不可抗力：不可抗力的认定和处理、不可抗力的通知和证明、买卖合同中的不可抗力条款（4）仲裁：仲裁的形式、仲裁协议、仲裁程序、仲裁的承认和执行、买卖合同中的仲裁条款
4.教学方法：讲授、讨论、案例分析。
5.教学评价：掌握相关基本知识、结合贸易实际与法律规范进行案例分析。
第十一章 出口交易磋商、合同订立和履行
1.教学目标：（1）出口交易磋商和合同订立：出口交易磋商的形式和内容、出口交易磋商的一般程序、出口合同的订立、交易磋商中应注意的问题、书面合同的签订、电子商务（2）出口合同的履行：准备货物、落实信用证、安排装运、制单结汇、出口退税、违约的处理。
2.教学重难点：（1）出口交易磋商的一般程序；（2）出口合同的履行
3.教学内容：（1）出口交易磋商和合同订立：出口交易磋商的形式和内容、出口交易磋商的一般程序、出口合同的订立、交易磋商中应注意的问题、书面合同的签订、电子商务（2）出口合同的履行：准备货物、落实信用证、安排装运、制单结汇、出口退税、违约的处理。
4.教学方法：讲授、讨论、案例分析。
5.教学评价：掌握相关基本知识、结合贸易实际与法律规范进行案例分析。
第十二 章进口贸易
1.教学目标：（1）进口交易前的准备：调查研究、进口成本核算、货物进口的管理（2）进口交易磋商和合同的订立：进口交易磋商、进口合同的签订（3）进口合同的履行：信用证的开立和修改、安排运输和保险、审单和付款、进口报关、进口货物检验、进口索赔。
2.教学重难点：（1）进口成本核算、货物进口的管理；（2）进口合同的履行。
3.教学内容：（1）进口交易前的准备：调查研究、进口成本核算、货物进口的管理（2）进口交易磋商和合同的订立：进口交易磋商、进口合同的签订（3）进口合同的履行：信用证的开立和修改、安排运输和保险、审单和付款、进口报关、进口货物检验、进口索赔。
4.教学方法：讲授、讨论、案例分析。
5.教学评价：掌握相关基本知识、结合贸易实际与法律规范进行案例分析。
四、学时分配
表2：各章节的具体内容和学时分配表
	章节
	章节内容
	学时分配

	第一章 
	绪论
	3

	第二章 
	商品的名称和质量
	2

	第三章 
	商品的数量
	1

	第四章 
	商品的包装
	3

	第五章 
	贸易术语
	9

	第六章 
	商品的价格
	3

	第七章 
	货物的交付
	9

	第八章 
	货物运输保险
	6

	第九章 
	货款的结算
	9

	第十章 
	争议的预防与处理
	3

	第十一章 
	出口交易磋商、合同订立和履行
	3

	第十二章 
	进口贸易
	3


5、 教学进度
表3：教学进度表
	周次
	日期
	章节名称
	内容提要
	授课时数
	作业及要求
	备注

	1
	
	绪论









	（1）国际贸易的特点（2）国际贸易实务课程的性质（3）国际贸易实务研究对象（4）国际贸易实务课程主要内容（5）国际货物买卖合同适用的法律（6）进出口贸易的基本业务程序（7）企业社会责任CSR——基于外贸企业视角（8）联合国可持续发展目标及对我国外贸发展模式的挑战
	3
	阅读Progress Towards the Sustainable Development Goals
https://sustainabledevelopment.un.org/content/documents/29858SG_SDG_Progress_Report_2022.pdf
	

	2
	
	商品的名称和质量

商品的数量
	（1）商品的名称（2）商品质量的含义和要求（3）商品质量的规定方法（4）买卖合同中的品质条款
数量：（1）数量的计算；（2）买卖合同中的数量条款
	3
	完成课后练习及案例分析
	

	3
	
	商品的包装
	包装：（1）运输包装（2）销售包装（3）定牌、无牌和中性包装（4）买卖合同中的包装条款
	3
	完成课后练习及案例分析
	

	4-7
	
	贸易术语和商品的价格
	贸易术语（1）贸易术语的含义和作用（2）有关贸易术语的国际惯例（3）适用于海洋运输和内河水运的三种主要贸易术语（4）适用于各种运输方式的三种主要贸易术语（5）其他五种贸易术语
商品的价格：（1）作价方法（2）价格条款：计价货币、计价数量单位与单位价格金额、贸易术语的选用（3）出口成本核算与佣金和折扣：出口商品成本核算、出口换汇成本、盈亏率、佣金和折扣
	12
	完成课后练习及案例分析
	

	8-10
	
	货物的交付
	（1）运输方式：海洋运输、铁路运输、航空运输、公路、内河、邮政和管道运输、集装箱运输、国际多式联运和大陆桥运输；（2）交货时间和地点；（3）运输单据：海上货物运输单据、集装箱运输的主要单据、国际多式联运单据。
	9
	完成课后练习及案例分析
	

	11-15
	
	货物的运输保险和货款的结算
	保险：（1）保险的基本原则（2）货物运输保险保障的范围：风险、损失和费用（3）我国海洋运输货物保险的险别与条款：我国海洋运输货物保险的基本险别与条款、附加险、海洋运输货物专门保险险别与条款（4）我国陆空邮运输货物保险的险别与条款（5）英国伦敦保险协会海运货物保险条款（6）进出口货物运输保险实务：确定保险金额、办理投保和交付保险费、取得保险单据、保险索赔（7）买卖合同中的保险条款
结算：（1）票据：汇票、本票和支票（2）汇付和托收（3）信用证（4）国际保理和出口信用保险（5）银行保证书和备用信用证（6）不同结算方式的选择使用（7）买卖合同中的支付条款
	15
	完成课后练习及案例分析
	

	16
	
	争议的预防和处理
	（1）货物的检验：买方的检验权、检验的时间和地点、检验检疫机构、检验证书、买卖合同中的检验条款（2）索赔：违约责任、索赔与理赔、买卖合同中的索赔条款（3）不可抗力：不可抗力的认定和处理、不可抗力的通知和证明、买卖合同中的不可抗力条款（4）仲裁：仲裁的形式、仲裁协议、仲裁程序、仲裁的承认和执行、买卖合同中的仲裁条款

	3
	完成课后练习及案例分析
	

	17-18
	
	出口交易磋商、合同订立和履行；进口贸易
	出口（1）出口交易磋商和合同订立：出口交易磋商的形式和内容、出口交易磋商的一般程序、出口合同的订立、交易磋商中应注意的问题、书面合同的签订、电子商务（2）出口合同的履行：准备货物、落实信用证、安排装运、制单结汇、出口退税、违约的处理
进口：（1）进口交易前的准备：调查研究、进口成本核算、货物进口的管理（2）进口交易磋商和合同的订立：进口交易磋商、进口合同的签订（3）进口合同的履行：信用证的开立和修改、安排运输和保险、审单和付款、进口报关、进口货物检验、进口索赔
	6
	完成课后练习及案例分析
	


六、教材及参考书目（以最新版为准）
1．主编吴百福、徐小薇、聂清，《进出口贸易实务教程》，格致出版社、上海人民出版社；
2、主编俞毅，《国际贸易实务》，机械工业出版社
3、中国国际商会/国际商会中国国家委员会组织翻译，《国际贸易术语解释通则2020》
  七、教学方法 
1．讲授法：理论讲授作为主要教学方法，贯穿教学全过程。
2．讨论法：对本门课程的主要内容，采用问题形式，在师生和学生之间展开讨论。
3. 案例分析法：通过案例解读、案例问题回答，提高学生理论知识运用能力。
     八、考核方式及评定方法
（一）课程考核与课程目标的对应关系 
表4：课程考核与课程目标的对应关系表
	课程目标
	考核要点
	考核方式

	课程目标1
	国际货物买卖合同的基本内容
	1.课堂交流
2.课后作业
3.期末考试

	课程目标2
	进出口贸易的基本业务程序
	1.课堂交流
2.课后作业
3.期末考试


（二）评定方法 
1．评定方法 
平时成绩（含考勤、课堂表现与作业）20%，期中考试20%；期末考试60%，闭卷。
2．课程目标的考核占比与达成度分析 
表5：课程目标的考核占比与达成度分析表
	       考核占比
课程目标
	平时
	期中
	期末
	总评达成度

	课程目标1
	20
	20
	60
	总评达成度={0.2ｘ平时分目标成绩+0.2ｘ期中分目标成绩  +0.6ｘ期末分目标成绩 }/分目标总分

	课程目标2
	20
	20
	60
	

	
	
	
	
	


（三）评分标准 
	课程
目标
	评分标准

	
	90-100
	80-89
	70-79
	60-69
	＜60

	
	优
	良
	中
	合格
	不合格

	
	A
	B
	C
	D
	F

	课程
目标1
	非常全面、准确地掌握国际货物买卖合同的基本内容
	比较全面、准确地掌握国际货物买卖合同的基本内容
	对国际货物买卖合同的基本内容的理解较为准确，但不够全面
	基本正确地掌握国际货物买卖合同的基本内容
	不能正确掌握国际货物买卖合同的基本内容

	课程
目标2
	非常准确、深入地理解进出口贸易的业务程序
	比较准确、深入地理解进出口贸易的业务程序
	对进出口贸易的业务程序的理解较为准确，但不够深入
	基本正确地理解进出口贸易的业务程序
	不能正确理解进出口贸易的业务程序



